
Redakcja: Już po 
raz drugi wystawili się 
Państwo na Między-
narodowych Targach 
Tworzyw Sztucznych 
PL ASTUKR AINA 
w Kijowie. Czy Exfol-

mo jest jedną z pierwszych firm, które zaznaczają swoją obecność 
na tamtejszym rynku, jeśli chodzi o branżę tworzyw sztucznych?

Magdalena Laabs: Tak, od początku jesteśmy obecni na tych 
targach. Na PLASTPOLU zaczęliśmy się wystawiać od drugich czy 
trzecich targów, czyli już siedem czy osiem lat wystawiamy się tam. 
Na PLASTUKRAINIE natomiast postanowiliśmy być od początku. 
To bardzo obiecujący rynek. Ukraina jest największym partne-

rem gospodarczym 
Polski wśród krajów 
WNP, zaraz po Rosji. 
Export na Ukrainę 
wzrasta z roku na rok 
w szybkim tempie. 
Ja w zeszłym roku 
niestety nie mogłam 
pojechać na Ukrainę, 
gdyż w czasie targów 
urodziłam córkę Vic-

torię. W Kijowie był mój szef, a zarazem tata, Ryszard Olesinski 
oraz kilku współpracowników. 

R: Jak Państwo oceniają swoje szanse na tamtym rynku?
ML: Bardzo pozytywnie zostaliśmy odebrani wśród tamtej-

szych klientów. Zadowoleni są z jakości oferowanych przez nas 
koncentratów bar-
wiących do tworzyw. 
Kontakty ułatwia nam 
znajomość języka ro-
syjskiego. Bywaliśmy 
już na niejednych 
targach w Europie, 
ale z większością firm 
w zachodniej Europie 
można się porozu-
mieć po angielsku lub 
niemiecku. Na Ukra-

inie preferowany jest jednak język rosyjski i ukraiński. Dlatego już 
w zeszłym roku zdecydowaliśmy się na przygotowanie naszych 
folderów reklamowych w języku rosyjskim i ukraińskim. Jak 
również przetłumaczyliśmy nasze strony internetowe na te języki. 
Z pewnością znacznie ułatwia nam to kontakt z tamtejszymi 
firmami. W 98% korespondencja prowadzona jest po rosyjsku, 
jeśli chodzi o firmy, które nas odwiedziły w Kijowie. 

R: Z jakimi produktami wchodzą Państwo na tamtejszy 
rynek?

ML: Z produktami 
standardowymi z naszej 
oferty: koncentratami 
barwiącymi do tworzyw 
sztucznych, środkami po-
mocniczymi do tworzyw 
oraz wypełniaczami do 
PE, PP. Produkty te będą 
rozprowadzane na Ukra-
inie przez dystrybutorów. 
Chyba najlepszym rozwiązaniem jest sprzedaż na tym rynku 
za pośrednictwem dystrybutora. W Polsce też nawiązaliśmy 
współpracę z dystrybutorami lokalnymi i jesteśmy zadowoleni 
z tej formy współpracy. 
My skupiamy się na zdo-
bywaniu nowych rynków, 
a dystrybutorzy skupiają 
się na obsłudze rynków 
lokalnych. Każdy ma co 
robić i wszyscy są zado-
woleni. 

R: Z tego co wiem, 
aktywnie uczestniczą Państwo w życiu branży tworzyw. W tym 
w imprezach mniej zawodowych. We wrześniu br. zajęli Państwo 
III miejsce w I Regatach Branży Tworzyw Sztucznych i Opakowań. 
Zaraz po Minbudzie i Tyrexie.

ML: Tym razem szczęście nam dopisało. Mamy nadzieję, że 
za rok również nam dopi-
sze. Już zgłosiliśmy swój 
udział do następnych 
Regat, jako jedni z pierw-
szych. Zobaczymy. Będę 
trzymała za nas kciuki, 
tak jak w tym roku.

R: Chyba również 
w tym roku wdrożyli 
Państwo system jakości 
ISO 9001:2000? 

ML: W  t y m  roku 
otrzymaliśmy certyfikat ISO, zaś procedury i spo-
soby postępowania są dla nas standardem już od 
bardzo dawna. Nie mieliśmy jednak oficjalnego 
certyfikatu, to prawda, i dlatego zdecydowaliśmy 
się w tym roku certyfikować nasz system jakości. 
Z pozytywnym skutkiem. Wdrożenie ISO zostało 
w 50% dotowane z funduszy unijnych. 

Exfolmo wchodzi na ukraiński rynek 
z koncentratami barwiącymi do tworzyw

Rozmowa z Magdaleną Laabs, wiceprezesem firmy Exfolmo 

r koncentraty barwiące r środki pomocnicze do tworzyw sztucznych r wypełniacze do PE, PP
Szersze informacje na temat firmy Exfolmo oraz oferowanych produktów znajdą Państwo na stronie internetowej: 
www.barwnik.pl oraz www.exfolmo.pl 
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